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B KKP de Soft.ing.team,
distribué par Exceliens

Plusieurs modules composent
ce logiciel lancé en France
début 2010 et dédié a la vente
de vérandas. Disponible pour
40 gammes de profilés et 21
gammistes ou constructeurs
européens, KKP couvre la
commercialisation (chiffrage,
devis, montage photo), la pro-
duction (liste de matériels,
optimisation de coupe, pré
dimensionnement statique)
et propose le pilotage des
de machines ou centres d'usi-
nages.

Points forts

Les données des gammistes
sont saisies par le distributeur.
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écial logiciels

Lutilisateur, lui,
profite d’une
saisie rapide,
d’une ergono-
mie de qualité. ["ae
Ce logiciel est | =
facile a prendre
en main.

Points
faibles

KKP ne gere
pas la fabrica-
tion de chassis,
il édite le devis
mais ['utilisa-

teur ne peut
pas s’en servir
pour sortir une liste de coupes
pour le chassis, il faut utiliser un
autre logiciel comme LogiKal.

Tarifs

La premiére licence pour la
partie commercialisation est

disponible a la location a partir
de 80 € HT/mois (support,
mise a jour et base de données
comprises). ll



